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De presentator zegt dat steeds meer jongeren een eigen bedrijf beginnen.
Wat is de reactie van Mireille Muller?

A Het klopt dat steeds meer jongeren gaan ondernemen.
B Het komt voor, maar ze schrijven zich meestal pas in als ze volwassen zijn.
C Jongeren starten vooral een bedrijf omdat er veel werkloosheid is.

Waarom is het voor veel jongeren interessant om een eigen bedrijf te
starten?

A Ze horen op school en in de media veel over zelfstandig ondernemen.
B Ze kunnen een prijs winnen als ze zelf een bedrijf beginnen.
C Ze worden gestimuleerd door leeftijdsgenoten om te gaan ondernemen.

Fleur Kriegsman is een jonge ondernemer.
Wat voor artikelen verkoopt ze?

A kleding van bekende merken
B tassen en schoenen
C verschillende mode-artikelen

Fleur Kriegsman is al jong begonnen met ondernemen.
Hoe is zij begonnen?

A Ze ging de media opzoeken om meer naamsbekendheid te krijgen.
B Ze ging mode-accessoires van bekende merken verzamelen.
C Ze ging spullen op Ebay kopen en verkopen.

Fleur vertelt dat de bekende merken het prima vonden als ze minder artikelen
inkocht.

Waarom vonden ze dat goed?

A omdat ze er veel geld voor kregen
B omdat ze Fleur graag wilden helpen
C omdat Fleur veel in de publiciteit was

Het ondernemerschap is Fleur "met de paplepel ingegoten".
Wat betekent dat?

A Fleur heeft op jonge leeftijd al veel geholpen in de bedrijven van haar
ouders.

B Fleur heeft vanaf jonge leeftijd al veel gehoord over het hebben van een
eigen bedrijf.

C Fleur wist al op jonge leeftijd dat ze een eigen bedrijf wilde starten.



35 Wat doet een rechter tijdens een handlichting?

A Hij beoordeelt of iemand de capaciteiten heeft om een onderneming te
beginnen.
B Hij beoordeelt of iemand oud genoeg is om een onderneming te beginnen.

C Hij beoordeelt of iemand voldoende geld heeft om een onderneming te
beginnen.

36 Wat vertelt Fleur over haar naamsbekendheid?
A Hierdoor bezoeken ondernemers haar site.

B Hierdoor krijgt ze veel publiciteit.
C Hierdoor verkoopt ze meer.



